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OBJETIVO

En promedio el porcentaje de monto de
compra en las empresas
manufactureras es del 57% de sus
gastos, administrar estratégicamente
este elemento de costo puede ser una
fuente de  ventgja competitiva
duradera.

En general los compradores en dichas
empresas desempenan su  funcion
desde una perspectiva muy tactica. La
profesionalizacion de las dreas de
compras en las empresas se convierte
en una prioridad estratégica que tiene
el potencial de optimizar el costo para
mejorar la rentabilidad de la empresa,
optimizar las relaciones con  los
proveedores y mitigar riesgos en la
cadena de suministros.

PROFESIONALIZAR PARA TRANSITAR DE
UN MODELO DE COMPRA TACTICO A
UNO ESTRATEGICO ES UNA POTENCIAL
FUENTE DE VENTAJA COMPETITIVA.

El Diplomado de Compras Estratégicas
busca que los participantes aprendan y
dominen un conjunto de herramientas
para desarrollar estrategias y asi
aprendan a gestionar las relaciones
con sus proveedores en beneficio de
sus organizaciones, bajo un ambiente
de colaboracion en el que el valor toma
preponderancia  ante  la  simple
reduccion de costos.

El Modelo de Andlisis® que es la columna
vertebral de este diplomado les
permitird a los participantes transitar de
un modelo tdactico de gestion de
compras a uno estratégico. El diseno de
este  modelo  contribuird  a la
profesionalizacion y especializacion en
el manejo de categorias para la

optimizacion de costos, la
administracion  estratégica  de  los
proveedores, su racionalizacion,

evaluacion y desarrollo, asi como la
mitigacion del riesgo de la cadena de
suministro.

DIRIGIDO A:

El diplomado ha sido disenado para
personas interesadas en incrementar
la rentabilidad de sus organizaciones
a través de generacion de
estrategias que permitan optimizar
el costo y gestionar las relaciones con
sus proveedores de manera
colaborativa.
Tales personas podrdn ser:
+  Compradores de empresas
manufactureras
Directivos de empresas de
cualquier giro y tamano
Empresarios al frente de
pequenas y medianas empresas
Estudiantes de la cadena de
suministro, logistica y
abastecimiento estratégico

HIGHLIGHTS DEL
PROGRAMA

El diplommado de compras estratégica
estd configurado en tres pilares
fundamentales: la comprension
tedrica del Modelo Andlisis @, la
prdctica de la metodologia con casos
prdcticos para comprender el
alcance y funcionamiento del diseno
de estrategias y el acompanamiento
individual (Mentoring) para el andlisis
con datos reales de casos de las
empresas representadas.

El diploma de compras estratégicas
se compone de 15 modulos
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TEMARIO

MODULO 1VUCA: LA NUEVA REALIDAD
MODULO 2 LA CADENA DE SUMINISTROS
MODULO 3 ESTRATEGIA

MODULO 4 EL PROCESO DE COMPRA
MODULO 5 EL MODELO DE ANALISIS
MODULO 6 NIVEL I: ANALISIS INTEGRAL

MODULO 7 NIVEL 2: ANALISIS
SECTORIAL

MODULO 8 NIVEL 3: ANALISIS
TRANSACCIONAL

MODULO 9 NIVEL 4: ANALISIS TACTICO

MODULO 10 METODOLOGIA: COMPRAS
ESTRATEGICAS

MODULO 11 EVALUACION DE
PROVEEDORES

MODULO 12 AUTOMATIZACION DE
PROCESOS DE COMPRA

MODULO 13 TALLER DE
IMPLEMENTACION

MODULO 14 MENTORING

MODULO 15 PRESENTACION DE
RESULTADOS

DURACION
80 horas

Horario: lunes y miércoles de
18:30 a 21:30 h
Modalidad: virtual

TUS APRENDIZAJES

Analizar los marcos conceptuales
detras de los modelos de
competencia.

Comprenderds las alternativas
relacionadas con las decisiones
que se toman en el proceso de
compras en las empresas.

Aprenderds las diferencias
fundamentales entre los diferentes
enfoques de competencio.

Aprenderas a realizar una andlisis
de gasto.

Aprenderds a usar herramientas de
andlisis para comprender el
entorno de las categorias de
compras.

Aprenderds a desarrollar los pasos
relativos a los cuatro niveles de
andlisis de nuestro modelo.

Aprenderds a desarrollar
estrategias de alto impacto para
las categorias de compra
analizadas.

Mediante el estudio de un caso
practico comprenderds la
utilizacion de herramientas del
sourcing estratégico.

Desarrollaras tu propio andlisis de
categorias y realizards una
presentacion a los directivos de tu
empresa.

Transitards el viaje de un modelo
de compras tactico a uno
estratégico.
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